Sablona ke staZeni:

Pfi pouzivani tohoto souboru se mé nejdfive zeptej na téchto 14 otazek:

1) PopisS mi tvoji sluzbu nebo produkt.

2) Jaka je VaSe nabidka?

3) Jakych je 5 zpUsobU, kterymi mdj produkt nebo sluzba pomuize mym optimalnim
zakaznikim vydélat penize?

4) Jak muj produkt nebo sluzba pomuze mym optimalnim zakaznikim u$etfit penize
bé&hem pfistiho tydne, mésice, roku?

5) Kolik €asu mohu mym optimalnim zakaznikim usetfit a co mohou délat s uSetfenym
¢asem?

6) Co uz nikdy muj optimalni zakaznik nemusi délat, kdyz dostane maj produkt nebo
sluzbu?

7) Jakému usili se mohou s mym produktem nebo sluzbou vyhnout?

8) Jakou fyzickou bolest nebo nepohodu jim eliminuji a jak se to promitne do jejich
zivota nebo podnikani?

9) Jak jim mj produkt nebo sluzba snizi mentalni bolest nebo strach?

10) Jaké jsou 3 zpUsoby, kterymi jim mdj produkt nebo sluzba pomuze citit se vice
komfortné?

11) Jak jim muj produkt nebo sluzba pomuze dosahnout lepsi Cistoty nebo hygieny?

12) Jak jim mUj produkt nebo sluzba pomuze citit se vice zdravi nebo plni zivota?
vyzkouSi muj produkt nebo sluzbu?

14) Jak jim mUj produkt nebo sluzba pomuze mit lepSi socialni status nebo byt vice

oblibeny &i popularni?

Nasledné precti odpovédi a vytvor z nich tyto nadpisy. Od kazdého nadpisu vytvor 3 varianty
s jinou touhou nebo motivaci (za slova napsané caps lockem doplfi vhodné néco dle otazek

vyse):

a) Jak ziskat DOPLN LEPSI| VYSLEDEK, KTERY CHCE ZiSKAT MUJ OPTIMALNI
ZAKAZNIK.

b) Jak DOPLN DOSAHNOUT / ZISKAT VYSLEDEK, PO KTEREM MUJ KLIENT
TOUZI, za méné, nez DOPLN REALNY CASOVY USEK.



i)

k)

Jak DOPLN DOSAHNOUT / ZISKAT VYSLEDEK, PO KTEREM MUJ KLIENT
TOUZI, za méné, nez DOPLN REALNY CASOVY USEK, dokonce i kdyz DOPLN
NEJAKY PREDSUDEK, KTERY O SOBE MUJ OPTIMALNIi ZAKAZNIK MA.

Jak mize kdokoliv PODSTATNE JMENO VYSTUHUJICI MEHO OPTIMALNIHO
ZAKAZNIKA, ziskat / dosahnout / byt VYTOUZENY VYSLEDEK MEHO
OPTIMALNIHO ZAKAZNIKA.

5 rychlych a snadnych zplisobu, jak DOSAHNOUT CiLU MEHO OPTIMALNIHO
ZAKAZNIKA.

3 rychlé zpGsoby, jak DOSAHNOUT CiLU MEHO OPTIMALNIHO ZAKAZNIKA a
pfitom se vyhnout BOLESTI NEBO NECEMU DO CEHO SE JIM NECHCE.

5 rychlych a snadnych zplisobu, jak DOSAHNOUT CiLU MEHO OPTIMALNIHO
ZAKAZNIKA, dokonce i kdyz NEJAKA NEGATIVNI VLASTNOST NEBO
PREDSUDEK O SOBE MEHO OPTIMALNIHO ZAKAZNIKA.

Kterou z téchto CHYB, KTERA SE TYKA VYSLEDKU MEHO OPTIMALNIHO
ZAKAZNIKA (NAPR. PRI HUBNUTI TAK BUDE HUBNOUCICH) chyb délate?
Kterou z t&chto chyb délate na cesté za OPTIMALN{ VYSLEDEK MEHO
OPTIMALNIHO ZAKAZNIKA.

NEJAKE chyby, kterym se vsichni, kdo O NECO USILUJi (NAPR. CHTEJI
ZHUBNOUT) musi vyhnout!

Varovani: Tohle musi kazdy, kdo USILUJE O VYTOUZENY VYSLEDEK, potfebuje
védét o PREKAZKA NA CESTE K VYTOUZENEMU VYSLEDKU.

Jak dosahnout VYTOUZENEHO VYSLEDKU, aniz byste NEJAKA BOLEST,
KTEROU MUS| PREKONAT.
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